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#WHATWETHINKWEKNOW

Corona trifft auf die Gründerszene und bringt Gewinner und Verlierer hervor

Die Pandemie ist auch an der Gründerszene nicht spurlos vorüber gegangen. Bezogen auf den Unternehmenserfolg gab es Gewinner 

und Verlierer. Einige InsurTechskonnten bereits zu Beginn der Krise verkünden, dass sie von einem wachsenden Neugeschäft profitieren. 

Auch die anfänglichen Finanzierungsprobleme durch zögerliche Investoren, sind im Laufe des Jahres in Summe kompensiert worden. 

Allerdings handelte es sich bei den Finanzspritzen in der zweiten Jahreshälfte überwiegend um Later-Stage-Finanzierungen. Early-Stage 

Start-ups hatten hingegen auch bis zum Jahresende zu kämpfen und so gab es auch Gründer, die bereits das wirtschaftliche Überleben 

des zurückliegenden Jahres als Erfolg verbuchen mussten.

Digitale Assekuradeurestatt Digitalversicherer: Ein Trend verfestigt sich dank Regulierungseifer

Während es in den letzten Monaten um die Digitalversicherer ruhig geworden ist, haben sich fünf digitale Assekuradeuregegründet, die 

sich mehrheitlich der Gewerbeversicherung widmen und auch ohne BaFin-Lizenz, dank des Risikoträgers im Rücken so auftreten, als 

seien sie selbst Versicherer. Nachdem zu Beginn des Jahres 2021 die neuen und strengeren Regelungen der BaFin für junge 

Digitalversicherer bekannt wurden, mit denen deutlich höhere Eigenmittelanforderungen bereits bei Gründung einhergehen, ist davon 

auszugehen, dass das Geschäftsmodell der digitalen Assekuradeureauch künftig das bevorzugte sein wird, wenn es darum geht einen 

digitalen und unabhängigen Alleskönner quasi auf der grünen Wiese aufzubauen. 
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#WHATWETHINKWEKNOW

Kooperation als Transformationsbeschleuniger 

Während sich die Geschäftsmodelle in den ersten Wellen der InsurTech-Epoche überwiegend direkt an den Endkunden richteten, 

wenden sich seit etwa zwei Jahren immer mehr InsurTechsals Technologieanbieter an etablierte Unternehmen der Branche und 

unterstützen deren Wertschöpfung. So werden beispielsweise große Fortschritte durch Akteure erreicht, die mittels moderner 

Technologie wie KI und Big Data vorhandene oder neue Datenquellen zu nutzen wissen, um daraus Erkenntnisse abzuleiten und die

Entscheidungsfindung zu unterstützen. Versicherern bietet diese Entwicklung die Chance mittels Kooperation jenseits ihrer traditionellen 

Primärprozesse, Erkenntnisse über den Kunden und dessen Verhalten zu generieren und zur Lösung von Kundenproblemen 

beizutragen.

InsurTechsals technologische Enablererfolgsversprechender Ökosystemansätze

Wir beobachten ein gesteigertes Interesse der Branche an Plattformen und Ökosystemen. Versicherer wollen zunehmend eigene 

Produkte um digitale Angebote ergänzen, diese kontextbezogen platzieren und sich in entstehenden Ökosystemen positionieren oder 

sie sogar selbst orchestrieren. In den letzten Monaten nutzen Gründer vermehrt diese Aufbruchsstimmung und aggregieren digitale 

Zusatzservices auf Plattformen und entwickeln Programmierschnittstellen zwischen den verschiedenen Anwendungen, um Unternehmen 

den Zugang zu den relevanten Marktteilnehmern und schlüsselfertigen Prozessen und Produkten zu erleichtern. 2021 wird somit ein Jahr 

der evolutionären Weiterentwicklung mit dem Schwerpunkt auf Vernetzung, Online-Prozessen und dem digitalen Vertrieb. 
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START-UPS ALS SATELLITENUNTERNEHMEN 
IN DER ASSEKURANZ

https://www.google.de/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwiMnNK5lc_gAhXH_KQKHWJiBmkQjRx6BAgBEAU&url=https://jobspotting.com/en/company/smacc/job/werkstudent-software-web-entwickler-m-w--5ef34150ec094048b8228710261c85a0&psig=AOvVaw1yvxi0n_PVtqaFSohKoP3V&ust=1550918936020771
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Aus Gründen der besseren Verständlichkeit werden 

nur die Player auf einer extra Slide vorgestellt, die 

unserer Meinung nach neu am Markt sind und ab 

2018 gegründet wurden. Player die älter sind oder  

bereits in der letzten InsurTech-Übersicht vorgestellt 

wurden, werden nur in der Gliederungsfolie zum 

jeweiligen Cluster benannt.

Wir haben darüber hinaus alle 185 Start-ups 

detailliert beleuchten und sie auf je einem Slide 

vorgestellt. Diese umfangreiche Übersicht geben wir 

gern auf Anfrage heraus. 

AUFBAU DER ÜBERSICHT 
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LEGENDE ZUR GESCHÄFTSMODELLANALYSE

Die Value Propositionwird im Kern 

zusammengefasst und Breaking News 

zur Geschäftsentwicklung aufgeführt. 

Der Tier bestimmt, ob es sich um ein Geschäftsmodell handelt, 

das die Wertschöpfung in den Kernbereichender 

Versicherungswirtschaft abbildet (Tier 1) oder ob es ein 

technologiebasiertes Geschäftsmodell ist, welches den 

Versicherungsprozess unterstützt (Tier 2).

Die Ausrichtungdes operativen Geschäfts kann auf 

Unternehmen (B2B) oder Endkunden (B2C) zielen. Zudem ist 

auch eine Funktion als Intermediär, beispielsweise  zwischen 

Versicherer und Versicherungsnehmer (B2B2C) möglich.

Je nach Geschäftsmodellkooperieren (grün) 

oder konkurrieren (rot) InsurTechs mit 

Versicherern und Vermittlern. Neutralität wird 

durch graue Färbung gekennzeichnet.
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New Players Network
Portfolio
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UNSERE PORTFOLIO.

WORKSHOPS | 

VORTRÄGE

SCOUTING |

MATCHING |

PARTNERING

Services für Corporates Services für Start -ups

MENTORINGMITGLIEDSCHAFT
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UNSER SCOUTING.

Wir unterstützen euch dabei relevante Partner zu identifizieren.

Unser Scouting-Vorgehen 

STEP#1 

Kick -Off

STEP#2 

Scouting

STEP#3

Matching

STEP#4

Tiefen -

analyse

Suchkriterien 

definieren 

Marktscreening 

anhand 

festgelegter 

Kriterien 

Bewertung und 

Selektion der 

Favoriten

Tiefenanalyse der 

Favoriten und 

Aufbereitung der 

Ergebnisse 

Sprich mich an!

Marianne Kühne

Marianne@NewPlayersNetwork.jetzt

NEW PLAYERS NETWORK
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New Players Network

InsurTech Übersicht 2021

Tier 1
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Digitale 
Versicherer
Anzahl: 14 
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Digitale 
Versicherer
Anzahl: 14 

Beschreibung

Digitale Versicherer bilden die Kernversicherungsprozesse i. d. R. 

aus einer Hand ab. Sie entwickeln eigene Versicherungsprodukte 

und/oder Dienstleistungen. Dabei nutzen sie moderne IT-

Anwendungsstrukturen, um komplett digitale Produkte anbieten 

zu können. 
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Digitale 
Versicherer

Andsafe bietet digitale Gewerbeversicherungen für kleine und mittelständische 

Unternehmensowie erste Policen für Privatpersonen.

Coya bietet als Digitalversicherer digitale Sachversicherungen.

DextraRechtsschutzbietet ăAll-in-Oneò Rechtsschutz-Paket mit individueller und 

flexibler Zusammensetzung von Rechtsschutz-Modulen, für Privatkunden, 

Firmenkunden und Broker an.

Element ist ein digitaler Versicherer, der Sach-, Unfall-, Haftpflicht-, Reise- und 

Rechtsschutzversicherungen im Portfolio hat.

Friday ist ein digitaler Kfz-Versicherer mit Pay-per-use- und Pay-per-

Performance-Verträgen.

https://andsafe.de/
https://www.coya.com/
https://www.element.in/de/
https://www.friday.de/
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Der amerikanische Digitalversicherer Lemonadeist mit Hausrat- und 

Haftpflichtversicherungim deutschen Markt aktiv. Als vertrauensbildende 

Maßnahme werden Teile, der nicht für Schäden verwendeten Beiträge, 

gespendet.

Mailo bietet Gewerbeversicherungen, wie Haftpflicht-, Inhalts- oder 

Cyberversicherungen für ihre Zielgruppe, die Freelancer, Kleinunternehmer und 

Selbstständige umfasst.

Neodigital ist ein digitaler Schaden- und Unfallversicherer, der die eigenen 

Produkte, wie Privathaftpflicht-, Tierhalterhaftpflicht-, Hausrat-, Fahrrad- und 

Unfallversicherung über ungebundene Vertriebspartner vermarktet.

Nexibleist eine Initiative der ERGO Versicherungsgruppeund digitaler Kfz- und 

E-Bike-Versicherer für den deutschen und österreichischen Markt.

Ottonova ist dieerste digitale Krankenvollversicherung in Deutschland. Das 

Produktspektrum umfasst die private Krankenvoll- sowie Zusatzversicherungen. 

Services & Know-How wird inzwischen auch ehemaligen Wettbewerbern 

angeboten.

Digitale 
Versicherer

https://www.lemonade.com/de
https://mailo.ag/
https://neodigital.de/
https://www.nexible.de/
https://www.ottonova.de/


Seite 17

InsurTechÜbersicht 2021 | New Players Network

Simpego(vorher dextra) verkauft Hausrat-, Haftpflicht- und Autoversicherungen 

für Privatpersonen und Unternehmen.

Ver.despezialisiert sich auf umweltverträgliche und nachhaltige Versicherungs-

lösungen und bietet aktuell eine Fahrradversicherung für Privatkunden an.

WefoxInsurance(vorher ONE Insurance) ist als Digitalversicherer mit den 

Produkten Haftpflicht- und Hausratversicherung gestartet und bietet 

Schadenprävention via Coaching-App für Vermittler und Kunden an.

Digitale 
Versicherer

https://www.dextra.ch/
https://www.ver.de/
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Digitale 
Assekuradeure
Anzahl: 19
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Digitale 
Assekuradeure
Anzahl: 19 

Beschreibung

Digitale Assekuradeuresind Versicherungsagenten mit 

speziellen Vollmachten, die sie berechtigen, 

Versicherungsverträge für die Versicherer 

abzuschließen, zu verwalten, Schäden zu regulieren 

und insgesamt als Versicherer aufzutreten. Aufgrund 

der Nähe zum Kunden und des daraus resultierenden 

Wissensvorsprungs individualisieren sie Produkte. 

Digitale Assekuradeurebilden bestenfalls alle Prozesse 

virtuell ab. 
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Digitale
Assekuradeure

Adam Rieseagiert als digitale Marke der W&W-Versicherung und 

vertreibt Versicherungen für Privatpersonen. 

AMANIKI ist ein digitaler Assekuradeur für 

Transaktionsversicherungen.

Alteosist ein Digitalversicherer aus Berlin und entwickelt 

maßgeschneiderte Versicherungslösungen für innovative 

Vertriebspartnerschaften

Assparioist ein Assekuradeur, der sich auf Sach- und 

Gewerbeversicherungen spezialisiert hat.

AutoMate ist ein Schweizer Assekuradeur, der 

Versicherungslösungen im Kfz-Bereich über eine Plattform für 

Vermittler, Automotives und Kunden anbietet oder diese mittels 

Schnittstellen direkt in die Systemwelt der Businesspartner integriert. 

Cogitandaspezialisiert sich auf den Umgang, die Bewältigung und 

die Versicherbarkeit von Cyberrisiken. Sie bieten Leistungen in den 

Bereichen Prävention, Versicherung und Schadenmanagement von 

Cyberrisiken.

NEU

https://www.adam-riese.de/
https://automate.ch/
https://www.cogitanda.com/
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Digitale
Assekuradeure

esurancebetreibt eine Versicherungsplattform, über die 

Geschäftsversicherungen gekauft sowie die anschließenden 

Versicherungsangelegenheiten (z. B. Schadenfall) administriert 

werden können.

Fintibabietet spezifische Versicherungslösungen für ausländische 

Studierende in Deutschland. Das Angebot umfasst Kranken-, 

Haftpflicht-, Mietkaution- und Einreiseversicherung.

Freeyouhat digitale Sachversicherungsprodukte mitdem 

Angebot präventiver Services zur Schadenvermeidung für den 

Bereich Mobilität entwickelt.

Getsafebietet neben der Vertragsverwaltung inzwischen auch 

selbst entwickelte Versicherungen an.Erhältlich sind Produkte im 

Bereich Haftpflicht-, Hausrat-, Rechtsschutz- und Kfz-

Versicherung.

Insurance Herobietet mit der Marke helden.de ein digitales B2C-

Angebot für ausgewählte Produktbereiche, wie Privat-, Hunde-, 

Pferde- und Drohnenhaftpflicht- sowie Hausratversicherung.

Helvengoist ein Schweizer Assekuradeur für KMU, der sich mit 

seinen Produkten und Services an Unternehmen direkt und an 

Makler richtet. 

NEU

https://www.esurance.ch/
https://www.fintiba.com/de/
https://www.freeyou.ag/
https://www.hellogetsafe.com/de-de
https://insurance-hero.de/
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Digitale
Assekuradeure

I-surancebietet Versicherungslösungen für mehrere Branchen, 

um das Kerngeschäft und die Kundenerfahrung zu stärken.

InsureQ bietet digitale Gewerbeversicherungen für Freelancer, 

Start-ups und KMU an, die maßgeschneidert für die 

Berufsgruppe sind.

LAMIE direkttransformiert Ökosystemanbieter zu innovativen 

Versicherungsanbietern, indem digitale Versicherungsprozesse in 

die bestehenden Kundenwelt nahtlos und intuitiv eingebettet 

werden.

MassUpentwickelt Nischen- und Spezialversicherungen und 

vertreibt diese mit Finanzdienstleistern, Händlern und 

Onlineshops digital auf allen Kanälen. 

Segurioarbeitet mit bekannten Versicherern wie ERGO oder 

Liberty Mutual Insurance zusammen und vermittelt 

Sachversicherungen für individuelle Einzelstücke wie Fahrräder 

und Erbstücke.

Smeeobietet individuelle Versicherungslösungen für 

selbständige Unternehmer und Freelancer.

TONI Digitalbietet zusammen mit Distributionspartnern 

Versicherungslösungen an. Der Fokus liegt auf simplen, 

vertrauenswürdigen und preiskompetitiven Produkten im 

Privatkundenbereich.

NEU

https://i-surance.ch/?lang=de
https://massup.de/
https://segurio.com/de?l=de
https://tonidigital.ch/
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Å AMANIKI ist ein neu gegründeter Assekuradeur.

Å Sie bieten Gewerbekunden maßgeschneiderte M&A-

Versicherungslösungen, wie Gewährleistungsversicherung, Versicherung 

von bekannten Steuerrisiken und Versicherung von Spezialrisiken an

Å Standorte sind Frankfurt und London

Å Kapazitätsgeber ist die HDI

Name AmanikiGmbH

URL amaniki.com

Sitz Frankfurt am Main

Gründung 2019

Mitarbeiter 1-10

Investoren -

Status

Assekuradeur; 

Versicherungsvertreter mit 

Erlaubnis (Ä34 d Abs. 1 GewO)

Versicherer Vermittler

kooperativ       konfrontativ

Value Proposition

Cluster Ausrichtung

Data Mgmt.
1

2

Tier

Data Mgmt.Assekuradeur

https://www.amaniki.com/
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Å Helvengo ist ein Assekuradeuraus der Schweiz für KMU, welcher durch 

modulare Produkte die richtige Deckung bieten will

Å Integrierte Risikoanalyse spezifiziert individuell die Problemfelder und 

sichert diese ab

Å Echtzeitversicherung mit volldigitalen Prozessen

Å Use Cases in der IT, Beratung und Dienstleistung

Name Helvengo AG

URL helvengo.ch

Sitz Zürich (CH)

Gründung 2020

Mitarbeiter 1-10

Investoren -

Status Assekuradeur

Versicherer Vermittler

kooperativ       konfrontativ

Value Proposition

Cluster

Data Mgmt.
1

2

Tier

Data Mgmt.Assekuradeur

Ausrichtung

https://helvengo.ch/
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Å InsureQbietet digitale Versicherungen für Freelancer, Start-ups und 

KMU an, die maßgeschneidert auf die Berufsgruppe sind.

Å Übernehmen den kompletten Prozess vom Versicherungsabschluss 

über die Policenverwaltungbis hin zur Schadensmeldung.

Å Versicherungspartner und Risikoträger ist Hiscox

Å Bietet Lösungen im Bereich IT-Services, Verwaltung, Start-ups, E-

Commerce und Hausverwaltung an

Name InsureQGmbH

URL home.insureq.de

Sitz München

Gründung 2019

Mitarbeiter 1-10

Investoren Rocket Internet, Flash Ventures

Status

Assekuradeur

Versicherungsvertreter mit 

Erlaubnis (Ä34 d Abs. 1 GewO)

Versicherer Vermittler

kooperativ       konfrontativ

Value Proposition

Cluster

Data Mgmt.
1

2

Tier

Data Mgmt.Assekuradeur

Ausrichtung

http://home.insureq.de/
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Peer2 
Peer
Anzahl: 7 
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Peer2 
Peer
Anzahl: 7 

Beschreibung

Peer2Peer-Versicherung beschreibt eine Gemeinschaft, die 

selbst Risiken trägt und im Schadenfall leistet. Die Rolle der 

Peers besteht darin, Angebote bereitzustellen oder zu 

empfangen, während ein Intermediär dabei die effiziente und 

legitime Abwicklung der Transkationen zwischen den Peers 

ermöglicht.

Diese Kategorie beinhaltet außerdem ein Geschäftsmodell, 

das sich dem alternativen Risikotransfer widmet.
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Asureist ein offenes und dezentrales, soziales Sicherheitsnetzwerk auf 

Basis der Blockchain, das durch Integration von Smart Contracts

autonom agiert.

Crowd Heroesist eine Auktionsplattform für Versicherungen, die mit 

Hilfe von SocialMedia eine Community aufbaut.

Elinorist eine Peer2Peer-Plattform, die alternative Formen der sozialen 

Absicherung bietet. Dabei liegt der Fokus der Plattform auf der 

Organisation mehrerer Interessengruppen und der Bereitstellung der 

Infrastruktur.

Etheriscbietet eine Peer2Peer-Versicherung auf Basis der Blockchain. 

Aktuell werden eineglobale Flugverspätungsversicherung sowie eine 

Ernteverlustversicherung in Kenia angeboten.

Ryskexeine Blockchain-basierte Plattform für alternativen 

Risikotransfer.Die Plattform bringt (Rück-)Versicherer, 

Industriekonzerne und den Kapitalmarkt zusammen und fokussiert 

sich auf nicht-versicherbare Risiken. 

Versicherixbietet eine Peer2Peer-Versicherungslösung über eine 

SocialMedia getriebene Plattform.Das Risiko wird durch 

kooperierende Erstversicherer getragen.

VouchForMebietet eine Peer2Peer-Versicherungslösung auf Basis 

sozialer Netzwerke und sozialer Absprachen. Das Risiko wird in 

kleinen, ausgewählten Gruppen getragen.

Peer2 
Peer

https://www.asure.network/
https://crowdheroes.de/
https://elinor.network/
https://etherisc.com/
https://ryskex.com/
https://versicherix.com/
https://vouchforme.co/de/
https://www.google.de/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwia3J7BkKzgAhWL66QKHU2wAt8QjRx6BAgBEAU&url=https://www.do-dotnet.de/&psig=AOvVaw3Duyc8F54g5wFZARVfO4s8&ust=1549715024479138
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Schaden-und
Leistungs
management

Anzahl: 14
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Schaden-und
Leistungs
management

Anzahl: 14 

Beschreibung

Schaden-/Leistungsmanagement beschreibt die 

Gesamtheit der Funktionen, die für den Eingang, die 

Bewertung, die Feststellung, die Auszahlung, die 

Verwaltung und die Überprüfung eines Schadens 

notwendig sind oder damit zusammenhängen.
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AvoCardautomatisiert die Rechnungseinreichung und Erstattung von 

Belegen im Gesundheitssektor. 

ClaimBuddyentwickelt eine vollautomatische White-Label-Lösung für den 

Schadenaufnahme- und Schadenbewertungsprozess bei Verkehrsunfällen

und extrahiert mittels KI Informationen aus Texten und Schadenfotos.

Claimsforceermöglicht die Automatisierung des Schadenmanagements im 

Kompositbereichdurch die Nutzung von KI Technologie.

Digital Claimunterstützt Reise-, Wohngebäude- und Krankenversicherer 

durch die Automatisierung der Regressansprüche. Außerdem wird der 

Schadenprozess mit Hilfe von KI optimiert, um das Kundenerlebnis zu 

verbessern. 

faire Regulierungbietet Nutzern durch eine digitale Plattform die 

Möglichkeit, die Schadenregulierung nach einem Verkehrsunfall schnell 

und umfassend abzuwickeln. Sie vertreten den Kunden zusätzlich als 

Rechtsbeistand gegenüber dem Versicherer. 

ICO LUXbietet eine FraudPreventionSoftware, die Belege auf KI-Basis in 

Echtzeit prüft und bereits vor Auszahlung betrügerischer Anfragen 

verhindert.

Schaden-und
Leistungs
management

https://www.avocard.at/
https://claimbuddy.de/
https://www.claimsforce.com/?lang=de
https://digitalclaim.de/
https://www.faire-regulierung.de/
https://www.ico-lux.de/
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Medigo ist als Marktplatz für Medizinreisen gestartet und konzentriert sich 

jetzt auf Geschäftsdienstleistungen. Der Fokus liegt dabei auf 

Verwaltungsdienstleitungen, technisch bedingter Kosteneinsparung und 

Kundenservice. 

MotionsCloudist eine White-Label-Schadenregulierungslösung für 

Versicherungsunternehmen, die Versicherten per App die unmittelbare 

Dokumentation und Meldung eines Schadens ermöglicht.

Myschaden24bietet eine zentrale Daten- und Kommunikationsschnittstelle 

für alle Beteiligten eines Schadenprozesses infolge eines Kfz-Unfalls. 

Kunden können eine App zur Dokumentation und Beweissicherung am 

Unfallort nutzen.

Omniushat eine KI-basierte Datenextraktion für den Schadenbereich 

entwickelt. Die Technologie liest unstrukturierte Daten aus Verträgen oder 

anderen Dokumenten aus und gibt sie in strukturierter Form wieder.

Oqio betreibt eine Softwarelösung als digitale Schnittstelle, von der 

Versicherer, Wohnungsunternehmenund Schadensaniererprofitieren.

Schaden-und
Leistungs
management

https://www.medigo.com/
https://motionscloud.com/
https://www.myschaden24.com/
https://omnius.com/
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Perseusbietet eine umfassende Lösung für Cybersicherheit an und 

unterstützt bei der Prävention von Cybergefahren und der Regulierung 

von Schäden. 

Spearheadbietet Schadenmanagementsoftware und -portal für Kfz-

Versicherungen sowie ein Feature zur Schadendokumentation für den 

Fahrzeughalter an. 

Unadoxist eine White-Label-Lösung für Versicherungen zur Senkung der 

Kosten manueller Belegverarbeitung (vorerst auf Krankenversicherung 

spezialisiert).

Schaden-und
Leistungs
management

https://www.perseus.de/
https://www.spearhead-ag.ch/
https://unadox.com/de/
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Vergleichsportale
Gewerbekunden

Anzahl: 6 
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Vergleichsportale
Gewerbekunden

Anzahl: 6 

Beschreibung

Vergleichsportale sind Plattformen, die Anbieter

und Kunde zusammenbringen.

Im Folgenden wird sich auf Plattformlösungen im 

Gewerbekundenbereich bezogen.
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Bisureist eine Plattform zur Optimierung und Beschleunigung der Prozesse 

zwischen Maklern und Versicherungsunternehmen mit dem Fokus auf 

Gewerbeversicherungen. 

BrokingXist ein Internetportal für Versicherungsmakler zur Ausschreibung und 

Berechnung von Gewerbeversicherungen.

CyberDirektist ein Vergleichsportal exklusiv für Cyber-Versicherungen im 

Gewerbebereich mit dem Angebot von Präventionsmethoden, z. B. Online-

Training, Web-Security-Check und Phishing-Tests.

Finanzchef24ist ein digitaler Versicherungsmakler für Unternehmer und 

Selbstständige. Sie bieten Gewerbeversicherungen über die unabhängige 

Online-Vergleichsplattform an.

FINLEXbietet eine Plattform für Versicherungsmakler im Bereich 

Vermögensschaden. 

Gewerbeversicherung24ist ein digitaler Makler, der ein Vergleichsportal für 

Gewerbeversicherung und einen Vergleichsrechner für Cyber- und 

Elektronikversicherungen bietet. 

Vergleichs
portale
Gewerbekunden
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Vergleichsportale
Privatkunden

Anzahl: 5 
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Vergleichsportale
Privatkunden

Anzahl: 5 

Beschreibung

Vergleichsportale sind Plattformen, die Anbieter und 

Kunde zusammenbringen.

Im Folgenden wird sich auf Plattformlösungen im 

Privatkundenbereich bezogen.
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Anivobietet ein Portal für den Vergleich von Versicherungsprämien und 

-leistungen für die Bereiche Kfz-, Kranken- und Rechtsschutzversicherung.

Insurandobietet mit dem Portal insurando.ch unabhängige Vergleiche von 

Krankenversicherungen und Sachversicherungen an.

Safe.mekonzentriert sich beim Vergleich auf Produkte aus den Bereichen 

Versicherungen, Finanzen und Energie. Begleitend wurde ein soziales Netzwerk 

aufgebaut.

Snooprist eine Suchmaschine für Versicherungen mit dem Fokus auf komplexe 

und individuelle Versicherungsprodukte. 

VorsorgeKampagnebietet einen Tarifvergleich für Altersvorsorgeprodukte ohne 

Provision. Die Nutzer erhalten Informationen zu Vorsorgeprodukten und werden 

auf Wunsch auch persönlich beraten.

Vergleichs
portale
Privatkunden

NEU

https://www.anivo.ch/
https://safe.me/
https://vorsorgekampagne.de/
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Name InsurandoAG

URL insurando.ch

Sitz Zürich

Gründung 2019

Mitarbeiter 1-10

Investoren -

Status Versicherungsvertreter

kooperativ       konfrontativ

Å Insurandobietet mit dem Portal insurando.ch unabhängige 

Vergleiche von Krankenversicherungen und Sachversicherungen 

an

Å Insurandobietet drei Wege für den Kunden: Die klassische 

Offerte, die persönliche Beratung oder den Online-Abschluss.

Å Angebot von Hausratversicherung, Autoversicherung, 

Reiseversicherung und Rechtsschutz

Value Proposition

Cluster Ausrichtung

Vergleicher 

(Privat)

Tier

1

2 Versicherer Vermittler

https://insurando.ch/
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Vertrags
manager

Anzahl: 19 
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Vertrags
manager

Anzahl: 19 

Beschreibung

Vertragsmanager haben sich der digitalen Verwaltung 

von Verträgen, Dokumenten und (Kunden-)Konten 

verschrieben. Dies erfolgt mit oder ohne 

Beratungsvollmacht.
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Allesmeinsist ein digitaler Finanzordner, der alle Versicherungsverträge, 

Finanzanlagen sowie Bank- und Kontoumsätze abbildet.

Asuroentwickelt App- und Webportale für die digitale Verwaltung von 

Versicherungen mit folgenden Bestandteilen: Bedarfsanalyse, Beratung, 

Versicherungsvergleich, Abschluss, Verwaltung und Schadenmeldung.

Caveobietet über eine App eine digitale Vertragsverwaltung mit Vergleichs-

und Abschlussmöglichkeit.

Clarkbietet über ein Portal eine digitale Vertragsverwaltung mit Vergleichs- und 

Abschlussmöglichkeit und unterstützt den Kunden mit Anleitungen und Tipps.

Featherist ein KI-getriebener Versicherungsassistent, der sich auf Personen 

spezialisiert, die nicht aus Deutschland kommen.

Feelixist ein Anbieter für die digitale Planung und Vertragsverwaltung von 

Finanzanlangen und hat eine White-Label-Serviceplattform für Banken und 

Versicherungen im Angebot.

Fileeebietet ein System an, das die automatische Verwaltung aller digitalen und 

analogen Dokumenten übernimmt.Um den Datenimport zu unterstützen, 

erhalten Kunden eine App mit Scanfunktionen.

Vertrags
manager

NEU

https://www.allesmeins.de/
https://www.asuro.de/
https://www.clark.de/
https://shop.myfeelix.de/
https://www.fileee.com/
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FinanzRitterist ein digitaler Versicherungsmakler, der unabhängige Beratung 

und Dokumentenverwaltung in einer App anbietet. Mithilfe von KIerfolgt 

anonym (ohne Login etc.) eine erste Einschätzung des Bedarfs.

Gonettohat es sich zum Ziel gemacht, Fairness und Transparenz in den 

Versicherungsmarkt zu bringen, indem sie auf Provisionen verzichten. Die BaFin 

sieht in dem Geschäftsmodell allerdings einen Verstoß gegen das 

Provisionsabgabeverbot.

Mobilversichertbietet Maklern eine einfache Kundenverwaltung mit 

umfangreichen Analysemöglichkeiten, Bestandsübersicht und 

Beratungsprotokollen an. 

Moneymeetshostet ein Webportal für die Planung und Verwaltung von 

Finanzanlagen und Versicherungsverträgen mit einer transparenten 

Kostendarstellung.

Prima:beratenentwickelt ein Kunden- und Beratungsportal, das über ein 

internes Nachrichtensystem den direkten Kontakt und einen gesicherten Dialog 

mit Beratern ermöglicht.

Rentablobietet ein Webportal für die Finanzplanung mit dem Fokus auf 

statistischer und grafischer Aufbereitung aller Daten. Zusätzlich werden 

Versicherungen im Rahmen von Honorarberatungen vermittelt.

Vertrags
manager

https://finanzritter.com/
https://www.gonetto.de/
https://www.mobilversichert.de/
https://moneymeets.com/?gclid=EAIaIQobChMIvI6zy6SB6QIVZbR3Ch0tswW5EAAYASAAEgING_D_BwE
https://www.prima-beraten.de/
https://rentablo.de/#!/start
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Simplrist ein Versicherungsmanager, der Verträge mobil bereitstellt und als 

persönlicher Ansprechpartner dient.

Tedbietet eine App für die Verwaltung von Versicherungsverträgen 

unterschiedlichster Gesellschaften inklusive Schadenmeldungsfunktion und 

Vergleichsrechner.

Treefinist ein Assistent für die digitale Finanzplanung und Vertragsverwaltung 

von Finanzanlagen sowie Versicherungsverträgen.

WechselGottbietet eine App und ein Webportal, indem Verträge 

vollautomatisiert erkannt, organisiert und kontinuierlich optimiert werden.

Wefoxist eine Serviceplattform, mit der Privatkunden, Versicherungsmakler und 

Maklerbetriebe alle Verträge einsehen und managen können. 

Wilhelmist ein digitaler Makler und Vertragsmanager, der im Web und per App 

verschiedene Versicherungsprodukte vergleicht sowie die vorhandenen Tarife 

dauerhaft optimiert.

Vertrags
manager

https://www.simplr.de/
https://www.ted-versicherung.de/
https://www.treefin.com/
https://www.wechselgott.com/
https://www.wefox.de/
https://www.fragwilhelm.de/de/
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Name CaveoAG

URL caveo.ch

Sitz Zürich (CH)

Gründung 2019

Mitarbeiter 1-10

Investoren -

Status
Versicherungsvermittler (FINMA-

eingetragen)

Å Caveobietet eine App, mit der der Kunde alle Policen managen 

kann.

Å Caveoist als ungebundener Versicherungsvermittler im FINMA-

Register eingetragen.

Å Schnelle Registration in drei Minuten und kontinuierliche 

Überprüfung der Versicherungskonditionen

Å Unabhängiges Handeln, keine Partnerschaft mit Banken oder 

Versicherungen

Value Proposition

Versicherer Vermittler

kooperativ       konfrontativAusrichtung

1

2

Tier Cluster

Vertrags-

manager

http://www.caveo.ch/
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Versicherungs
produkte
Kompositversicherung/
Ausschnittsdeckung

Anzahl: 18 
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Versicherungs
produkte
Kompositversicherung/
Ausschnittsdeckung

Anzahl: 18 

Beschreibung

Dieser Bereich beinhaltet Versicherungsprodukte

aus der Sach- und Unfallversicherung sowie der 

Ausschnittsdeckung.
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AppSichernist ein Vermittler für kurzzeitige, situative 

Zusatzversicherungen und Nischenprodukte. Sie bieten in Kooperation 

mit verschiedenen Versicherern Lösungen an.

B2bProtectbemüht sich um die Etablierung neuer 

Versicherungsprodukte und Online-Vertriebswege sowie E-Commerce-

Lösungen. Sie entwickeln neueAbsicherungslösungen in den Bereichen 

Energieeffizienz, erneuerbare Energien und Klimarisiken.

CHERRISKby UNIQA bietet Hausratversicherung, Unfallversicherung und 

Reiseversicherungmit sofortiger Verfügbarkeit und Ad-hoc-

Versicherungsschutz.

Crebitabietet Gewerbekunden digital Forderungsausfallversicherungen 

an. 

Easy Insurancevermittelt Versicherungen u. a. für Elektrogeräte, 

Haustiere, Fahrräder und Reisen.Sie kooperieren mit Versicherungen 

und organisieren für diese den Onlinevertrieb.

GetNeobietet eine Flugversicherung an, die bei Flugausfall, 

Überbuchung und Verspätung eine Entschädigung leistet.

Versicherungs
produkte
Kompositversicherung/
Ausschnittsdeckung

https://www.appsichern.de/
https://www.b2bprotect.de/
https://crebita.de/web/
https://easy.eu/
https://getneo.de/
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Grün versichertgestaltet gemeinsam mit Versicherern nachhaltige Sach-

und Krankenzusatzversicherungen, die sie selbst oder über Makler 

vertreiben. Sie wurden durch das Deutsche Institut für Nachhaltigkeit und 

Ökologie zertifiziert.

Hepsterbietet situativen Versicherungsschutz für Sport- und 

Elektronikequipment sowie anpassbare Reiseversicherungen. Die

Versicherung wird dabei als Lifestyle-Produktinszeniert.

Insurninjabietet das erste Versicherungsangebot für Gaming und E-

Sports auf dem deutschsprachigen Markt und wendet sich an private 

Spieler, Organisationen und Streaming-Anbieter.

Inzmo ist eine Versicherungsplattform, die verschiedene 

Sachversicherungen, u. a. Fahrrad- und Mobiltelefonversicherungen 

anbietet und die digitale Analyse des Versicherungsobjekts über App und 

Fotoerkennung ermöglicht.

Kasko2gosetzt sein technologisches Know-how in den Bereichen KI und 

Telematik ein, um nutzungsbasierte Kfz-Versicherungen, wie Pay-As-

You-Drive- und Pay-How-You-Drive-Modelle, zu berechnen. 

Micawill Versicherungslösungen mit Präventionsmaßnahmen und Smart-

Home-Technologie neu und digital denken. 

Versicherungs
produkte
Kompositversicherung/
Ausschnittsdeckung

https://www.gruen-versichert.de/
https://buchung.hepster.com/
https://insurninja.gg/index
https://inzmo.com/de/
https://kasko2go.com/
https://mymica.ch/de/
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Mitipi kombiniert Smart-Home-Lösungen mit einer darauf 

zugeschnittenen Sachversicherung, um Wohnen sicherer und bequemer 

zu machen.

Nexsuranceist eine Vertriebsplattform der ERGO und bietet Policen z. B. 

für Fahrräder und E-Bikes. Zusätzlich werden Sensoren, die das 

Schadenrisiko senken sollen, angeboten. 

Protectonautbietet eine digitale E-Bike-Versicherung an, die über eine 

App abgeschlossen werden kann. 

Schutzklickist eine Cross-Selling-Lösung, die an der Schnittstelle 

zwischen Versicherungswirtschaft, Onlinewelt und stationärem Handel in 

die jeweilige Plattform integriert wird.

Wetterheldbietet situative Wetterversicherungen mit vollautomatischer 

Auszahlung an. Die Verträge werden in Kooperation mit dem 

Digitalversicherer Element abgeschlossen. 

Wetterversicherung.comist eine individuelle, adaptive Eventversicherung 

gegen Wetter- und Umwelteinwirkungenin einem bestimmten Zeitraum.

Versicherungs
produkte
Kompositversicherung/
Ausschnittsdeckung

NEU

https://www.mitipi.com/
https://protectonaut.com/
https://www.schutzklick.de/
https://wetterheld.com/home/de/?
https://www.wetterversicherung.com/
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ÅNexsuranceist eine Vertriebsplattform, die Versicherungslösungen 

und Sensoren vertreibt.

Åbietet Policen für Fahrräder, E-Bikes und Musikinstrumente an

Åzusätzlich werden Sensoren von diversen Herstellern angeboten, um 

das Schadensrisiko zu senken, aber ohne konkreten Bezug zu den 

Versicherungspolicen. 

ÅNexsuranceist 100-prozentige Tochter der Ergo Group AG

Value Proposition

Versicherer Vermittler

kooperativ         konfrontativCluster Ausrichtung

Data Mgmt.
1

2

Tier

Name NexsuranceGmbH

URL nexsurance.de

Sitz Düsseldorf

Gründung 2019

Mitarbeiter
11-50

Investoren -

Status
Marke der GVB 

Privatversicherungen AG 

V-Produkt

(Komposit/

Ausschnitt)

https://www.nexsurance.de/
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Versicherungs
produkte
Lebensversicherung

Anzahl: 9 
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Versicherungs
produkte
Lebensversicherung

Anzahl: 9 

Beschreibung

Der Bereich der Lebensversicherungsprodukte 

beschreibt alle Geschäftsmodelle, die sich um die 

Absicherung von biometrischen Risiken wie Todes-

oder Erlebensfall, Langlebigkeit oder Invalidität sowie 

Pflegebedürftigkeit, Berufsunfähigkeit und Dread

Diseasedrehen.
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Community Lifeübernimmt den Online-Abschluss von Berufsunfähigkeits-

und Risikolebensversicherungen. Die Risikoprüfung erfolgt im Vorfeld 

vollkommen anonym. SocialMedia wird als Community-Plattform genutzt.

Creadivermittelt eigene digitale Vorsorgeprodukte. Die 

Risikolebensversicherung wird unter der Marke "EmmaLifeò angeboten.

Getsurancehat sich auf die Entwicklung von digitalen 

Personenversicherungen spezialisiert. Die Gesundheitsprüfung erfolgt 

ebenfalls digital. Getsurancearbeitet mit dem Nürnberger Versicherung 

als Lead-Investor zusammen.

MyPensionerstellt eine Lösung für eine vollständig virtuelle 

Rentenversicherung mit einer wissenschaftlich entwickelten 

Anlagestrategie, für die der Kunde keine Finanzmarktkenntnisse benötigt. 

Die Beratung wird mittels RoboAdvisordargestellt.

Onnestist ein Anbieter digitaler bAV-Lösungen für KMU. Arbeitgeber 

erhalten ein Online-Planungstool, das für mehr Transparenz und 

schließlich eine höhere Zahl an bAV-Nutzern sorgen soll.

Versicherungs
produkte
Lebensversicherung

https://www.communitylife.de/
https://www.creadi.ch/
https://getsurance.de/
https://www.mypension.de/
https://www.onnest.de/

